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INNOTEX
INNOTEX, votre partenaire de l’innovation textile

Opérationnel depuis 1998, INNOTEX est un centre d’accompagnement de projet d’innovation textile, basé dans la région Nord Pas-de-Calais. Entouré d’acteurs venants de divers horizons, industriels, écoles, laboratoires de recherche, collectivités, INNOTEX a pour ambition de favoriser le développement de la filière textile, habillement et distribution.

Depuis 2008, INNOTEX est le département d’incubation de l’Ecole Nationale Supérieures des Arts et industries Textile. Innotex participe activement au déploiement textile et travaille en étroite collaboration avec le pôle de compétitivité Up-tex.


( INNOTEX
INNOTEX a pour mission de développer l’initiative et l’innovation textile en mettant à disposition des moyens d’ingénierie de gestion, d’organisation, de développement de projets et d’accès au financement.

INNOTEX est un lieu de rencontre entre la recherche appliquée et le monde économique ainsi qu’un lieu d’accompagnement des porteurs de projet innovant orienté textile.

INNOTEX vous apporte :

· une structure d’accueil,

· un accompagnement professionnel et personnalisé

· un réseau de compétences

· une équipe qui vous aide à réaliser et finaliser votre plan d’affaire ainsi qu’à vous former à la culture de l’entreprenariat.

INNOTEX est membre de GENI.


( UP-TEX

UP-TEX est un pôle de compétitivité labellisé par l’état français au service de développement textile:

Un service d’intelligence économique

L’information est devenue le principal actif stratégique de l’entreprise. La recueillir, la traiter, la partager est indispensable pour préserver ou développer ses avantages concurrentiels.

Afin de développer une intelligence économique textile, UPTEX met en place des outils et anime des ateliers d’innovation orientés technologies et marchés.

Un accélérateur des grands projets innovants

Le développement de nouveaux produits et l’innovation sont les meilleurs moyens de rester compétitif sur le marché. Pour relever ce défi UP-TEX facilite la rencontre entre les marchés et la recherche appliquée, en favorisant les synergies entre les industriels et les chercheurs et en identifiant les besoins d’innovation à la croisée de ces 2 domaines.

INNOTEX

2 allée Louise et Victor Champier

BP 30329 – 59056 Roubaix Cedex 1

Tél : +33 (0) 320257570        Fax : +33 (0) 320258994

http://www.innotex.ensait.fr           Email : innotex@ensait.fr 
Vos contacts :

	Benoît DEROY

Chargé d’affaires

benoit.deroy@ensait.fr
	Florence LEFEVRE

Chargée d’affaires

Florence.lefevre@ensait.fr
	Sylvain GERARD
Chargé d’affaires

sylvain.gerard@ensait.fr


PROCEDURE DU DOSSIER PROJET ET APPLICATION DU DROIT INDIVIDUEL POUR LE TRAITEMENT INFORMATISE D’INFORMATIONS NOMINATIVES

(art.27 de la loi N°78-17 du 6 janvier 1978)

Le dossier projet est disponible sous forme papier et sous format informatique sur le site www.innotex.ensait.fr. 

Vos réponses à chacune des questions posées dans le dossier projet ci-après sont  facultatives. 

Le défaut de réponse n’est pas directement ni automatiquement sanctionné, mais il peut avoir des conséquences négatives quant à la candidature présentée, en raison du manque d’informations fournies rendant difficile l’évaluation de votre projet et donc sa sélection.

Vos réponses concernant les études de marché, les études commerciales ou financières sont bien évidemment dépendantes de l’état d’avancement de votre projet, des informations que vous avez pu rassembler à ce titre ou de leur estimation.

Votre dossier est enregistré et archivé. A votre demande, une convention de confidentialité peut vous être adressée. La convention, dûment remplie par les deux parties, sera archivée avec votre dossier. La date de signature de la convention de confidentialité établi la date officielle du démarrage de notre collaboration, sous réserve de validation de la sélection de votre dossier par le comité.

A ce stade de la sélection, les destinataires des informations contenues dans votre dossier sont constitués par les membres d’INNOTEX chargés de l’analyse de votre dossier qui peut être complétée, au cas par cas, par des expertises. Tous les experts intervenant choisis et référencés par INNOTEX ont l’obligation de confidentialité.

En fonction des conclusions, un plan d’action d’une durée de 12 mois vous liant contractuellement à INNOTEX vous sera présenté.

Votre dossier sera consolidé par l’équipe d’INNOTEX et vous-même, afin d’être présenté, dans un délai de 6 à 8 semaines au comité de sélection qui se prononcera quant à validité technique et économique de votre projet. Sur avis positif du comité, l’équipe d’INNOTEX  vous accueillera en incubation et vous encadrera dans le développement de votre projet

Vous disposez tout au long de cette procédure d’examen de votre dossier et conformément à la loi, d’un droit d’accès et de rectification des informations qui y sont contenues. Vous avez la possibilité de vous opposer à la communication des dites informations aux différents intervenants par voie postale et courrier simple adressé à INNOTEX (2 allée Louise et Victor Champier BP 30329 59056 ROUBAIX CEDEX 1) ou par voie électronique (contact@innotex.fr).

Les dossiers non sélectionnés sont préservés en archive mais reste sous la réserve de confidentialité jusqu’à 2 ans après la signature de la convention de confidentialité, l’ensemble des intervenants demeurant tenu au respect de l’obligation de confidentialité susvisée. 

ATTENTION : Vous devez impérativement être à jour de vos obligations fiscales et sociales pour que votre dossier soit accepté.

Le porteur et son environnement
I. Présentation du porteur et son environnement

A. Le porteur

Compléter le tableau ci-dessous

	NOM / Prénom
	 
	 

	Date / Lieu naissance
	 
	 

	Adresse
	 

	CP / Ville
	 
	 

	Téléphone / Mobile
	 
	 

	Fax / email
	 
	 

	situation familiale
	 

	situation du conjoint(e)
	 

	nombre d'enfant(s) à charge
	

	N° Sécurité Sociale
	 


Cocher la ou les cases 

	situation familiale
	
	situation professionnelle

	Célibataire
	 
	 
	Etudiant
	 
	bénéficiaire du RMI
	 

	Marié(e)
	 
	 
	Apprenti 
	 
	sans emploi
	 

	divorcé(e)
	 
	 
	chef d'entreprise
	 
	salarié
	 

	Veuf (ve)
	 
	 
	autre : 

	autre :
	 
	


CV simplifié (joindre au dossier un CV complet)
Compléter le tableau ci-dessous

	Dates

du….        au….
	Poste occupé


	Entreprise



	Formation

	 
	 
	 

	Expériences professionnelles

	 
	 
	 


Rédiger un dossier sous format papier ou électronique, répondant aux questions ci-dessous
	Quels sont les atouts obligatoires pour réussir ce projet ?
Décrivez les champs de compétences indispensables au bon déroulement du projet.

Si vous disposez de ces compétences ou si vous devez les trouver


	Commentaires :




B. Personnes intégrées dans le projet (autre que le porteur)
(Il vous est demandé de compléter une fiche par personne)
Compléter le tableau ci-dessous

	NOM / Prénom
	 
	 

	Date / Lieu naissance
	 
	 

	Adresse
	 

	CP / Ville
	 
	 

	Téléphone / Mobile
	 
	 

	Fax / email
	 
	 

	situation familiale
	 

	situation du conjoint(e)
	 

	nombre d'enfant(s) à charge
	

	N° Sécurité Sociale
	 


Cocher la ou les cases 

	situation familiale
	
	situation professionnelle

	Célibataire
	 
	 
	Etudiant
	 
	bénéficiaire du RMI
	 

	Marié(e)
	 
	 
	Apprenti 
	 
	sans emploi
	 

	divorcé(e)
	 
	 
	chef d'entreprise
	 
	salarié
	 

	Veuf (ve)
	 
	 
	autre : 

	autre :
	 
	


CV simplifié (joindre au dossier un CV complet)
Compléter le tableau ci-dessous

	Dates

du….        au….
	Poste occupé


	Entreprise



	Formation

	 
	 
	 

	Expériences professionnelles

	 
	 
	 


	Commentaires :

Indiquer toutes les informations, que vous jugez intéressantes à nous communiquer sur votre associé



Le projet
II. Le projet en détail
A. Le Projet
	Description du projet

Décrivez les tenants et aboutissants de votre projet, le but de votre projet, les objectifs de votre projet. 

En quoi consiste votre projet.



	Origines du projet

Décrivez l’historique du projet, comment ce projet vous est-il venu ?


	Budget prévisionnel du projet
Si vous avez une idée chiffrée du coût de votre projet, détaillez le.



B. Votre produit 

	Description de votre produit ou service
Décrivez votre produit ou votre service précisément : fonctionnalités, tailles, plans,…



	En quoi, votre produit ou service est-il innovant ?
Précisez et identifiez le caractère innovant de votre produit ou service


	En quoi votre produit ou service a-t-il un « plus » par rapport à la concurrence ?






..

C. Le marché 
(Joindre une étude de marché si disponible)

	Description de votre clientèle visée
A qui s’adresse votre produit ou service ?


	Description des produits en concurrence directe avec votre produit ou service :
Quels sont les produits ou services concurrents direct (« même produit, même service) ?


	Description des produits ou services en concurrence sur votre segment :
Quels sont les produits ou services concurrents indirect (ressemblance plus ou moins importante, même clientèle, mêmes fonctionnalités,…) ?


	Description de vos concurrents :

Décrivez les concurrents que vous avez identifiés, précisez leurs points forts et leurs points faibles

Concurrent 1 

· description

· points forts

· points faibles



	Concurrent 2
· description

· points forts

· points faibles
· 


D. Les moyens engagés 

	Les moyens matériels et/ou financiers engagés

Si vous avez engagé des frais sur votre projet, décrivez les nous en nous précisant leur date d’achat, leur désignation, leur coût HT ou TTC


	1.


	2.


	3.



	Si vous êtes seul(e), comptez-vous vous entourer de collaborateurs ? Si oui lesquels ?

Décrivez de quels collaborateurs vous auriez besoin et pourquoi. Quels seraient leurs domaines de compétences ?


	Si vous êtes entouré(e) d’associé(s), quels sont leurs atouts pour réussir ce projet avec vous ?

Expliquez nous qui sont vos collaborateur(s) ou associé(s), quelles sont leurs compétences, en quoi vous sont-ils indispensables pour la réussite de votre projet



E. La stratégie commerciale et le positionnement concurrentiel
	Pourquoi cibler cette clientèle ?
Expliquez nous les raisons qui vous poussent à cibler cette clientèle.

Raisons financières, classes sociales, besoins de la clientèle…


	Quelle est votre stratégie en matière de communication, distribution et ventes ?
Comment comptez vous communiquer autour de votre projet, votre produit ou sevice.

Avez-vous pensé à la distribution et à la vente de vos produits ou services ? Comment l’imaginez vous ?


	Décomposer votre PRI (prix de revient industriel) 
Combien vous coûte votre produit à la fabrication ? Combien vous coûte votre service ? Détaillez le.




F. Propriété intellectuelle et réglementation en vigueur
	Les produits concurrents, sont-ils protégés ?

Existe-t-il des brevets publiés se rapprochant de votre innovation ? Avez-vous réalisé une étude d’antériorité ?


	Votre projet, est-il protégé ?

Avez-vous déposé un brevet, une enveloppe Soleau, une marque, un modèle ou un dessin auprès de l’INPI ou d’un cabinet spécialisé en propriété intellectuelle ?


	Envisagez-vous de protéger juridiquement votre produit ou service ? Sous quelles formes ?

Brevet, marque, dessin, modèle, enveloppe Soleau


	Votre produit ou service, est-il soumis à des règlementations, des normes en vigueur ?

Existe-t-il des normes pour votre produit ou service (NF, ISO, CE,…)

Existe-t-il des lois légiférant votre produit ou service (Droit français, droit européen,…)



	Avez-vous déjà testé ou fait testé votre produit ou service ?

NF, CE, LNE (Laboratoire National d’Essai),…



G. Les Relations INNOTEX / Porteur
	Pour la réussite de votre projet, qu’attendez-vous d’INNOTEX professionnellement ?



	Pour la réussite de votre projet, qu’attendez-vous d’INNOTEX personnellement ?




Les annexes

III. Annexes

( Les curriculum vitae

( Etude de marché

( Autres données/informations

( Coupures presse
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